
التفاوض و دبلوماسية الإقناع
Negotiation & Diplomatic convincing 

اولة  إنها ليست معركة خاسر وكاسب بل هي مح
للوصول  لإتفاق مرض لكلا الطرفين

لاقية فهم عقليات التفاوض والمارسات الأخ
هاو اللاأخلاقية منها وكيفية التعامل مع

إن مائدة المساومة هي مركز الدراما العنيفة
 للإستثمار

ً
.وهي المكان الأكثر تحقيقا

.ة نظركالقدرة على بناء منهج تقدم به نفسك وكيف تسوق لوجه

 علي
ً
ه أن إن المفاوض المتمرس يدرك تماما

 ويكيف نفسه حسب المو 
ً
قف يكون مرنا

39

مالك بن شيخان  . د: إعداد المدرب 

Tel: 00971 55 6363363

www.malikbsh.com
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